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Una veduta di corso Vittorio Emanuele, dove si discute sul passaggio dei potenziali clienti e sui canoni d'affitto chiestidai proprietari dei muri ai negozianti

«Poca gente e affitti cari»
I piccoli negozi chindono

Il Regional Store si e aggiunto alla catena di marchi che hanno gettato la spugna

«Costiinsostenibili e parcheggi salati. Nei centri commerciali, invece, tutto gratis»-

LauraVenerus

Turnover sempre piu fre-
quenti, vetrine chiuse e cartel-
Li di affittasi: passeggiando
per il salotto dello shopping
pordenonese nonéraronota-
requestasituazione.

IO negoziodicalzature Mau-
ro Giuli, ormai svuotato, ha
affisso il cartello “Chiuso per
ferie”, mail numero di telefo-
no risulta inesistente. Poi ci
sono Sisley e altri negozi che
hanno chiuso, per limitarci a
Contrada Maggiore. Vicino a
Peratoner, il Regional Store,
che proponeva abbigliamen-
tofriulano, con t-shirt, felpee
accessori in marilenghe, do-
po 5 anni ha abbandonato il
negozio e ha mantenuto sol-
tantole vendite on-line, imer-
cati e i temporary store, due
volte I'anno, all'interno del
CittaFiera diMartignacco.

«Perchéhosceltodichiude-
re, dopo cinque anni? —hare-
so noto Orazio Cantiello, ge-
storedel Regional Store—Per-
ché il commercio cittadino &
insostenibile per i costi, che
sono insostenibili. Resistono
le grandi catene oiproprieta-
ri dei muri, che hanno eredi-
tato l'attivita dai genitori e lo
gestiscono alivello familiare,
non avendo spese per perso-
nale e dipendenti. Altrimen-
ti, diventa veramente insoste-
nibile».

Affitti troppo alti e costi di
gestione alle stelle per unacit-
ta-che ha un volume di traffi-
colimitato come Pordenone:
équestoil pensierodi Cantiel-
lo, che ha alzato dunque ban-
diera bianca. «I pordenonesi
fannofaticaad andareincen-
tro —ha proseguito—. La citta

‘ha perso I'appeal di un tem-

po, a favore dei centri com-
merciali. D’altro canto, per

andare in centro devi pagare
1,40 euro lora, nei centri
commereciali & gratis. E se su-
peri il tempo c’¢ la multa: a
Trieste, per esempio, paghi
soltanto per il tempo che hai
sforato col ticket». D’accor-
do, su quest'ultimo punto, il
presidente dell’Ascom Conf-
commercio Alberto Marchio-
ti secondo cui «non bisogna
generalizzare—ha avvertito—
pero effettivamente le mer-
ceologie a basso reddito non
celafanno».

A parere del presidente
Ascom, una soluzione sareb-
be I'introduzione di agevola-
zioni come la cedolare secca
a favore dei locatari che ab-
bassanoil canone. «Seil com-
mercio & ritenuto strategico
pericentristorici e vienerico-
nosciuta una finalita sociale
— ha sottolineato Marchiori -
bisogna fare delle azioni che,
apartire dalla levafiscale, fa-

ALBERTO MARCHIOR!
PRESIDENTE PROVINCIALE
DELL'ASCOM CONFCOMMERCIO

«Pensare direggere
senza cambiare
eillusorio
L'innovazione

e un fattore
fondamentale»

voriscano il piccolo commer-
ciante e abbattail canone. As-
sieme a ci0, & importante an-
che introdurre agevolazioni
da parte dei Comuni, come a
Pordenone si & gia comincia-
toafare».

_ Unaltroaspettosu cuipun-
tare € la vendita on line. «An-
cheipiccoli commercianti de-
vono creare il doppio banco-

ne: quello reale e quello vir-
tuale - ha continuato Mar-

chiori —. Noi abbiamo orga-
nizzato la formazione a ri-
guardo. E avvieremo una
campagna di sensibilizzazio-
neeresponsabilizzazione dei
cittadini affinché usufruisca-
nodeinegozidivicinato».

Non da ultimo, ci saranno
nei prossimi giorni incontri
conle amministrazioni comu-
nali, i commercianti, le asso-
ciazioni e le realta del territo-
rio provinciale per reperire
suggerimentiecritiche. «Pen-
sare chele attivita tradiziona-
i reggano senza cambiare
nullaéillusorio—ha concluso
Marchiori~perché bisognari-
spondere alle nuove esigen-
Ze e a nuovi settori. Pordeno-
ne & una delle citta che tiene
dipil: € un aspetto che non ci
consolama cifasperare. Dob-
biamo quindi agire per trova-
re sempre e costantemente
elementi innovativi a tutela e
per la crescita nostre attivi-
ta». —
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Kowalski:
«Colpaanche
dei contratti
troppo rigidi»

Ladislao Kowalski

Non si punti il dito soltan-
tosul caro affitti: le respon-
sabilita, per i tanti negozi
chiusi in citta, sono diver-
se. Lo pensa Ladislao Ko-
walski, presidente dell’'Up-
pi, 'unionedei piccoli pro-
prietari immobiliari. «Nel
periodo pre-crisi —ricorda
—lelocazioni in centro go-
devano di un’appetibilita
commerciale di livello,
con canoni superiori agli
attuali euna granderichie-
sta di immobili: c’era la fi-
la di persone che aspetta-
vanosiliberasse unlocale.
Oggi non & pill cosi, ma

‘nonsoto per colpadeghar-

fitti. Certo c’e ancora chi,
memore di antichi splen-
dori, continua a mantene-
re canoni alti. Ma in que-
stomodo si tiene unlocale
sfitto sul quale si pagano
spese e non si oftiene pro-
fitto».

«Oggi c’e piti concorren-
za rispetto al passato — ha
proseguito kowalski —, tra
Papertura dei centri com-
merciali e la crisi, che ha
determinato una carenza
didomanda e unariduzio-
ne della redditivita. Terzo
fattore élarigidita del con-
tratto d’affitto, che vinco-
la sei anni con rinnovo per
altri sei: in dodici anni le
circostanze possono cam-
biare molto e questa situa-
zione costituisce un freno
nelladisponibilita deiloca-
1i. Civorrebbe I'introduzio-
ne di una revisione perio-
dicadei contratti per aiuta-
renellaflessibilita».—

L.V.
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